
 

Comptabilité générale 

Les factures avec réduction 

Ce cours vous est proposé par Céline AVERSENG, Maître de conférences, IAE de Montpellier et 

par AUNEGe, l’Université Numérique en Économie Gestion. 
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Préambule 
Objectifs : 

• Savoir enregistrer une écriture d’achat/de vente avec réduction. 

Les réductions commerciales 
On distingue : 

• La remise : réduction accordée habituellement (% du volume d’affaire), 

• Le rabais : réduction accordée exceptionnellement (Ex : défaut d’aspect), 

• La ristourne : réduction accordée en fin de période sur le volume des affaires (mois, 

trimestre, année). 

Dans tous les cas, les écritures seront identiques. 

Exemple de remise 

 
Figure 1 : exemple de facture avec remise 
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 CHEZ LE CLIENT   

M
IR

O
IR

 

  CHEZ LE FOURNISSEUR  

D 

(1) Enregistrement facture 
 

607 Achat de marchandise C 

  

D 
 

707 Ventes C 
(1) 800 €     (1) 800 € 

>Impacts : charges (CR)   >Impacts : produit (CR) 
        

D 

 

401. Fournisseur C 

  

D 
 

411. Client C 
(2) 800€ (1) 800 €   (1) 800 € (2) 800€ 

>Impacts : dette d’exploitation 
(passif du bilan) 

  >Impacts : créance d’exploitation 
(actif du bilan) 

    
        

D 

(2) Règlement facture 
 

512. Banque C 

  

D 
 

512. Banque C 
 (2) 800 €   (2) 800 €  

Tableau 1 : exemple d'achat-vente avec remise 

On enregistre simplement la facture dans les comptes achat et vente pour le montant du net 

commercial (Brut – Réductions commerciales). 

Remarque 

La présentation des écritures en comptes en « T » trouve vite ses limites : présentation des 

opérations sous la forme des écritures du journal. 
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Les réductions financières 
Une réduction financière est appelée escompte de règlement. Le client bénéficie de cette 

réduction s’il règle rapidement sa dette. 

Escompte certain 
En raison des relations qu’il entretient avec le client, le fournisseur sait que le client paiera 

comptant. L’escompte est calculé par le fournisseur au moment de l’établissement de la facture. 

 
Figure 2 : exemple de facture avec escompte certain 

 

CHEZ LE CLIENT 

M
IR

O
IR

 

CHEZ LE FOURNISSEUR 
(1) Enregistrement facture 

01/10/N 

    
01/10/N 

   

607   Achats de 
marchandise 

 4 500  411XX  Client 4 455  

 765      Escompte 
obtenu 

  45 665  Escompte accordé 45  

 401XX      Fournisseur   4 455  707  Vente de march  4 500 
  s/ Fact N°5863     s/ Fact N°5863   

        
(2) Règlement facture 

08/10/N 
    

08/10/N 
   

401XX   Fournisseur  4 455  512  Banque  4 455  
 512      Banque   4 455  411XX     Client   4 455 
  s/Fact N°5863 

m/CB N°106 
    s/Fact N°5863 

m/CB N°106 
   

Tableau 2 : exemple de réduction financière escompte certain 
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Escompte incertain ou conditionnel 
Deux hypothèses : 

• Le client paie sous 8 jours : il profite de l’escompte au moment du règlement, 

• Le client ne paie pas sous 8 jours : il ne profitera pas de l’escompte. 

 

 
Figure 3 : exemple facture avec escompte incertain 

 

CHEZ LE CLIENT 

M
IR

O
IR

 

CHEZ LE FOURNISSEUR 
(1) Enregistrement facture 

05/10/N 

    
05/10/N 

   

607   Achats de 
marchandise 

 2 793  411XX   Client  2 793  

 401XX      Fournisseur   2 793  707  Vente de 
march. 

  2 793 

  s/ Fact N°5181     s/ Fact N°5181   
        
        
(2) Règlement facture 

12/10/N 
    

12/10/N 
   

401XX   Fournisseur  2 793  512   Banque  2 765,07  
 765      Escompte obtenu   27,93 665        Escompte 

accordé 
 27,93  

 512      Banque   2 765,07  411XX      Client   2 793 
  s/Fact N°5181 

m/CB N°212 
    s/Fact N°5181 

m/CB N°212 
  

Tableau 3 : exemple de réduction financière escompte incertain 
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Conclusion 
Que retenir ? 

Pour les réductions commerciales (remise, rabais et ristourne), on enregistre le montant du net 

commercial dans l’écriture. On déduit la remise du montant brut et on calcule le net 

commercial. 

Pour les remises financières, il y a deux cas : l’escompte certain et l’escompte incertain. 

Dans le cas de l’escompte certain, on utilise les compte 765 ou 665 dès l’enregistrement de la 

facture. 

Dans le cas de l’escompte incertain, on utilise les compte 765 ou 665 lors du règlement de la 

facture. 
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Références 
Comment citer ce cours ? 

Comptabilité générale, Céline Averseng, AUNEGe (http://aunege.fr), CC – BY NC ND 

(http://creativecommons.org/licenses/by-nc-nd/4.0/). 

 

Cette œuvre est mise à disposition dans le respect de la législation française protégeant le droit 

d'auteur, selon les termes du contrat de licence Creative Commons Attribution - Pas d'Utilisation 

Commerciale - Pas de Modification 4.0 International (http://creativecommons.org/licenses/by-

nc-nd/4.0/). En cas de conflit entre la législation française et les termes de ce contrat de licence, 

la clause non conforme à la législation française est réputée non écrite. Si la clause constitue un 

élément déterminant de l'engagement des parties ou de l'une d'elles, sa nullité emporte celle 

du contrat de licence tout entier. 
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